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Wir passen auf. Mithilfe von Analysen und KI können 
wir täglich 43 Billionen Signale synthetisieren und so 
digitale Bedrohungen und kriminelle Cyberaktivitäten 
verstehen und verhindern. Im vergangenen Jahr wur-
den mehr als 70 Milliarden E-Mail-Angriffe und 
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Intelligente Sicherheit

Identitätsbedrohungen abgewehrt. Noch bevor du dei-
nen PC startest, ist Windows 11 auf der Hut. Windows 
Software arbeitet mit deiner Hardware zusammen und 
wurde entwickelt, um deine Anwendungen, Identität, 
Informationen und Privatsphäre zu schützen.
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Mag. Barbara Sawka
Chefredakteurin
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Liebe 
Leserinnen 
und Leser,
was tun, wenn plötzlich das 
Kind, der Partner oder die 
Kollegin am Telefon um Hilfe 
bittet? Ist es wirklich ihre 
Stimme – oder ein Deep-
fake? Was, wenn der Chef 
eine Überweisung anordnet? 
Genau solche perfi den Social-
Engineering-Angriffe häufen 
sich, und selbst Expert:innen 
haben oft Mühe, Wahrheit von 
Täuschung zu unterscheiden. 
Die Angreifer werden besser, 
die Methoden raffi nierter 
– und die Folgen für Unter-
nehmen wie Privatpersonen 
immer ernster. Aber wie 
schützen wir uns im privaten 
wie berufl ichen Umfeld? Es 
gibt Unmengen an Firmen, die 
uns mit neuerster Technologie 
unterstützen, aber am Ende 
heißt die größte Schwachstel-
le immer: Mensch. Das sollten 
wir nicht vergessen.

Auch nicht vergessen sollten 
Sie neben unserem Fokus-
Thema Security, die vielen 
anderen Geschichten und 
aktuellen Entwicklungen aus 
dem Channel.

Viel Spaß beim Lesen!
Ihre Barbara Sawka
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FMK

Mobilfunknetz 
überzeugt mit 
Bestnote  

D ie klassische SMS verliert wei-
ter an Boden: Im 3. Quartal 2024 
wurden in Österreich nur noch 

219 Millionen SMS verschickt –  das ist ein 
Rückgang von 17 % im Vergleich zum Vor-
jahr. Das zeigt der RTR Telekom Monitor. 
„Setzt man SMS in Relation zu Chatnach-
richten, so wurden in Österreich im 3. 
Quartal 2024 25,8 Milliarden Chatnach-
richten getippt, das ist um mehr als das 
Hundertfache mehr als SMS“, informiert 
Dr. Klaus M. Steinmaurer, Geschäft sfüh-
rer der RTR für den Fachbereich Tele-
kommunikation und Post. „Wenn über 
Messengerservices heute 99 % der Kom-
munikation läuft , zeigt es auf der einen 
Seite, welchen Nutzen diese Technologie 
für Konsument:innen und Unter-
nehmen bringt. Es macht uns 
aber mit Blick auf die öff entli-
che Sicherheit sehr deutlich, 
wie wichtig in Zukunft  (ver-
fassungs-)rechtlich ausgewo-
gene technische Lösungen für 
die Sicherheitsbehörden sind“, 
meint Steinmaurer weiter.

Mehr als 16 Minuten telefonieren.
Insgesamt 13,7 Milliarden Minuten 
telefonierten die Österreicher:innen 
im untersuchten Zeitraum. 5,8 Milliar-
den Gesprächsminuten entfi elen auf 
klassische Telefonie, 7,9 Milliarden Ge-
sprächsminuten auf Telefonie mittels 
Messenger-Diensten, also auf internet-
basierte Telefonie. 
„Umgelegt auf neun Millionen Öster-
reicher:innen entfallen auf eine Per-
son insgesamt 1.522 Gesprächsminuten 
oder rund 16 Minuten pro Tag“, ver-
anschaulicht Steinmaurer die Zahlen. 
„Internetbasierte Telefonie nahm in-
nerhalb eines Jahres um 0,4 Milliarden 

Minuten zu, während klassische Te-
lefonie über Handy und Fest-
netz um 0,1 Milliarden Mi-
nuten zurückging. Diese 
Entwicklungen werden 
sich bei beiden Techno-
logien fortsetzen“, so 
Steinmaurer abschlie-
ßend. ❚

www.rtr.at

RTR  

CHAT SCHLÄGT SMS

Österreichs Mobilfunkinfra-
struktur erhält von den Nut-
zer:innen ein glattes „Sehr 
gut“. Das zeigt das neue Mo-
bilfunk-Barometer des Forums 
Mobilkommunikation (FMK), 
das im Rahmen der Jahres-
pressekonferenz von Mario 
Paier, Präsident des FMK und 
Head of Strategy and Tech-
nology bei Drei und Margit 
Kropik, Geschäftsführerin des 
FMK Anfang Mai vorgestellt 
wurde. Dabei wurden weite-
re Zahlen präsentiert. So hat 
sich die Datenmenge in den 
letzten zehn Jahren verdrei-
ßigfacht – 2024 wurden 5,5 
Milliarden Gigabyte übertra-
gen. Auch bei 5G ist Österreich 
auf dem Vormarsch: 96 % 
der Bevölkerung sind bereits 
versorgt, über 11.000 Stand-
orte sind 5G-fähig. Insgesamt 
sind derzeit über 30 Millionen 
SIM-Karten aktiv, mehr als 
die Hälfte davon entfallen auf 
M2M-Anwendungen. Trotz 
hoher Investitionen – 881 
Millionen Euro fl ossen zuletzt 
in den Netzausbau – wirkt 
der Telekomsektor laut FMK 
infl ationsdämpfend. Die Mo-
bilfunknetze gelten damit als 
zentrale Basis für die Digita-
lisierung von Wirtschaft, Ver-
waltung und Forschung.

www.fmk.at

Der aktuelle RTR Telekom Monitor zeigt: Die klassische SMS hat endgültig 
ausgedient – Chatnachrichten und internetbasierte Telefonie dominieren 
die digitale Kommunikation in Österreich. 

©
 A

P
A

-F
ot

os
er

vi
ce

/M
ar

ti
n

 H
ör

m
an

d
in

g
er

für Konsument:innen und Unter- lefonie über Handy und Fest-
netz um 0,1 Milliarden Mi-

ßend.

Dr. Klaus M. Steinmaurer

Margit Kropik, Geschäftsführerin 
des FMK und Mario Paier, Präsi-
dent des FMK und Head of Strategy 
and Technology bei Drei

Von 4. bis 6. Juni 2025 wird Wien zum bereits vierten Mal das Zentrum für 
den globalen Diskurs über digitale Sicherheit, technologische Souveränität 
und internationale Cyber-Resilienz. Unter dem Motto „Balancing Soverei-
gnty and Solidarity in the Digital Age“ versammelt das International Digital 
Security Forum kurz #IDSF25 internationale Expert:innen aus Diplomatie, 
Politik, Wirtschaft und Wissenschaft für drei Tage im MuseumsQuar-
tier Wien. Das Forum beleuchtet das Spannungsfeld zwischen digitaler 
Souveränität und internationaler Zusammenarbeit aus unterschiedlichen 
technologischen, politischen und wirtschaftlichen Perspektiven. Die drei 
Konferenztage bieten den Rahmen für hochkarätige Keynotes und Diskus-
sionen über die Herausforderungen der digitalen Transformation. 
Um den Teilnehmenden verstärkt praxisnahe Einblicke in die Herausforde-
rungen der Digitalisierung und innovative technologische Lösungsansätze 
zu ermöglichen, werden an den ersten beiden Konferenztagen im Rahmen 
des Forums auch parallele interaktive Workshops angeboten. In einer be-
gleitenden Ausstellung präsentieren Unternehmen, IT-Organisationen und 
Forschungseinrichtungen ihre neuesten Lösungen und Entwicklungen.

https://idsf.io/

Event

Cyber-Dialog in Wien
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Am 7. Mai 2025 versammelten sich 
Branchenvertreter:innen, Politi-
ker:innen und Expert:innen zur 
3. Jahrestagung der Open Fiber 
Austria (OFAA) in der Wirtschafts-
kammer Oberösterreich in Linz. Im 
Mittelpunkt standen Glasfaser und 
Zukunftstechnologien als Funda-
ment für einen nachhaltigen, leis-
tungsfähigen Infrastrukturausbau 
in Österreich. Ein zentrales Thema 
war die Quantenkommunikation. 
Lukas Helm von Quantum Techno-
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Wie können Unternehmen KI 
gezielt einsetzen und gleich-
zeitig höchste Sicherheits-

standards einhalten? Spannende Antwor-
ten will die von Microsoft  unterstützte 
techConference 25 am 3. und 4. Juni in 
der Messe Wien liefern. Ein inhaltliches 
Highlight der Konferenz ist das Thema 
KI-Agenten – autonome Systeme, die 
komplexe Aufgaben selbstständig erle-
digen. KI-Agenten sind keine Science 
Fiction mehr, sondern Realität. In ihrem 
praxisorientierten Workshop „Build Your 
Own Agents: From No-Code to Pro-Code“ 
zeigt Martina Grom gemeinsam mit Co-
Referent Toni Pohl, wie Teilnehmer:in-
nen ohne Programmierkenntnisse eigene 
KI-Assistenten entwickeln und in beste-
hende Microsoft  365-Umgebungen inte-

Event 

IM ZEICHEN DER 
KI-IMPLEMENTIERUNG
Bei der techConference 25 in Wien dreht sich Anfang Juni alles um den 
sicheren, praxisnahen Einsatz von KI-Agenten. Die Besucher:innen erwarten 
Top-Speaker:innen, Live-Demos und wertvolle Einblicke in die Zukunft  von 
Cybersecurity und KI in Unternehmen.

grieren können. Wer Prozesse automati-
sieren, Kundeninteraktionen verbessern 
oder interne Workfl ows optimieren will, 
bekommt im Talk „(Autonomous) Agents 
mit Copilot Studio“ Werkzeuge an die 
Hand, um Agenten effi  zient einsetzen zu 
können. Andreas Aschauer, Senior Tech-
nology Specialist bei Microsoft , und Hel-
mut Wimmer, Cloud Solution Architect, 
zeigen darin, wie autonome KI-Agenten 
mit Low-Code-Plattformen schnell und 
effi  zient entwickelt werden können.

Weltklasse-Expertise live erleben.
Mit den Chancen der KI wachsen zugleich 
die Risiken. Die techConference 25 hat 
unter anderem auch zwei Weltklasse-Ex-
pert:innen für IT-Sicherheit gewonnen: 
��������������������(Bild), international 

anerkannte Spezialistin für Enterprise 
Security, wird in zwei Sessions kritische 
Einblicke in die Praxis der Cybersicher-
heit geben. Sie zeigt auch, wie Unterneh-
men ihre Incident-Response-Strategien 
gezielt optimieren können, um Cyberan-
griff e eff ektiv abzuwehren. Sami Laiho, 
bekannt als „Windows-Guru“, ergänzt das 
Sicherheitsprogramm mit seiner tiefge-
henden Expertise. Er gibt in „Cybersecu-
rity 2025/2026“ einen Ausblick auf die sich 
wandelnde Bedrohungslandschaft . In sei-
ner zweiten Session enthüllt er „11 Wege, 
Windows 11 zu hacken – und wie man es 
verhindert“. Dabei analysiert er kritische 
Sicherheitslücken und erklärt, welche 
Systemfehler Angreifer ausnutzen – und 
wie man sich wirksam davor schützt.  ❚

www.etc.at

logy Laboratories gab Einblicke in den 
aktuellen Forschungsstand und zeigte, 
wie Glasfasernetze die sichere Über-
tragung von Quanteninformationen 
ermöglichen. Eine aktuelle Studie der 
RTR-GmbH bestätigte die hohe Energie-
effi zienz von Glasfasernetzen, insbe-
sondere von FTTH (Fibre to the Home), 
im Vergleich zu anderen Festnetzan-
schlusstechnologien. Mag. Stefan Teufel, 
aus dem Team Internationale
Angelegenheiten des Fachbereichs 
Telekommunikation und Post betonte, 

dass ein schneller Ausbau von Glas-
faser nicht nur die digitale Leistungs-
fähigkeit verbessert, sondern auch 
ökologisch sinnvoll ist. Internationale 
Impulse kamen von Daniel Seufert 
vom BREKO Bundesverband Breit-
bandkommunikation. Er stellte das 
BREKO-Konzept für einen wett-
bewerbsfördernden und planbaren 
Umstieg von Kupfer- auf moderne 
Glasfasernetze in Deutschland vor. 
Seufert forderte eine Regelung, die 
eine strategische Abschaltung der 
alten Kupfernetze verhindert und 
den fairen Wettbewerb im Glasfaser-
ausbau sichert. Und OFAA-Präsident 
Igor Brusic appellierte eindringlich 
an Politik und Wirtschaft: „Uns allen 
ist klar, dass wir mit alten Technolo-
gien keine digitale Zukunft gestalten 
können. Wer die Zukunft sichern will, 
muss heute in Glasfaser investieren – 
morgen ist es zu spät.“

www.ofaa.at

OFAA

Starke Impulse für Österreich
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Die Chief Digital Offi  cers (CDOs) 
aller Bundesministerien verstän-
digten sich im Rahmen der 42. 

Sitzung ihrer CDO-Task Force am 6. Mai 
auf ein gemeinsames Bekenntnis zur 
digitalen Souveränität als strategischer 
Leitlinie für die Weiterentwicklung der 
digitalen Verwaltung in Österreich. Als 
erster konkreter Schritt wurde die Kenn-
zeichnung von KI-Systemen in der Bun-
desverwaltung beschlossen. Ziel ist es, 
Bürger:innen auf einen Blick verständ-
lich zu machen, ob ein digitales Service 
auf künstlicher Intelligenz basiert und 
welche Qualität vom jeweiligen System 
zu erwarten ist. Damit wird ein neuer 
Standard für Transparenz und Nach-
vollziehbarkeit im Einsatz moderner 
Technologien im öff entlichen Dienst ge-
schaff en. Die KI-Kennzeichnung wird als 
Verhaltenskodex in allen Ressorts einge-
führt. Sie basiert auf einer einheitlichen 
Bewertungsmethodik, die von der Bun-

desverwaltung entwickelt wurde. Die 
Einstufung erfolgt anhand der beiden 
Dimensionen „Eigenständigkeit“ und 
„Wirkung“ des jeweiligen KI-Systems. 
Die resultierende KI-Kategorie sowie 
eine kurze Beschreibung sollen künft ig 
bei allen relevanten digitalen Services 
sichtbar sein. „Die Einführung der Kenn-
zeichnung von KI-Systemen in der Ver-
waltung ist ein wichtiger Meilenstein für 
die Transparenz im digitalen Zeitalter. So 
stärken wir das Vertrauen der Menschen 
in moderne Technologien und sichern 
gleichzeitig Effi  zienz, Qualität und Ver-
antwortung im Umgang mit KI“, betont 
Staatssekretär für Digitalisierung Alex-
ander Pröll.

Systematische Analyse digitaler 
Souveränität in Vorbereitung. Neben 
der KI-Kennzeichnung wurde auch die 
Weiterentwicklung des Projekts „Digitale 
Souveränität“ im Rahmen der Bund-Län-

CDO-Task Force  

BEKENNTNIS ZUR DIGITA-
LEN SOUVERÄNITÄT 
Österreichs Bundesverwaltung setzt auf digitale Souveränität: Die CDO-
Task Force der Ministerien bringt eine KI-Kennzeichnung auf den Weg, 
die für mehr Transparenz, Vertrauen und Qualität im Einsatz moderner 
Technologien im öff entlichen Dienst sorgen soll.

„Die Einführung der Kennzeich-
nung von KI-Systemen in der 
Verwaltung ist ein wichtiger 
Meilenstein für die Transparenz 
im digitalen Zeitalter.“
Alexander Pröll, 
Staatssekretär für Digitalisierung 
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der-Städte-Gemeinden(BLSG)-Koopera-
tion behandelt. Ziel ist die Entwicklung 
eines ressortübergreifenden Fragenkata-
logs, mit dem digitale Souveränität syste-
matisch analysiert, Lücken identifi ziert 
und Handlungsbedarf frühzeitig sicht-
bar gemacht werden kann. Das Projekt 
wird unter der Leitung des Bundeskanz-
leramts umgesetzt. Die CDO-Task Force 
sieht darin einen essenziellen Baustein, 
um digitale Abhängigkeiten zu reduzie-
ren, strategische Handlungsfähigkeit zu 
sichern und zukunft sfi tte digitale Infra-
strukturen aufzubauen. Diskutiert wur-
den außerdem die nächsten Schritte zur 
Umsetzung des Digital Austria Act 2.0, 
der österreichischen Digitalisierungs-
strategie mit einem Schwerpunkt KI in 
der Verwaltung, der aktuelle Stand der 
Cloud-Community-Bund sowie Weiter-
entwicklungen der zentralen E-Govern-
ment-Plattform DigitalAustria.gv.at.  ❚

www.bundeskanzleramt.gv.at

Als ersten konkreten Schritt 
haben die CDOs die Kennzeichnung 

von KI-Systemen in der 
Bundesverwaltung beschlossen.

Mit dem Masterstudiengang AI Solution Engineering
bietet die Hochschule Burgenland ab Herbst 25 Studierenden 
eine neue berufsbegleitende Möglichkeit, sich im Bereich der 
Artifi cial Intelligence zu spezialisieren.

BRANCHE
KOMPASS

Ausbildung 

NEUER STUDIENGANG

KIist gekommen, um zu bleiben. 
Um auf aktuelle und künft ige 
Herausforderungen vorberei-

tet zu sein, startet im Herbst ein neuer 
Masterstudiengang an der Hochschule 
Burgenland am Standort Eisenstadt. Die 
Hochschule will damit ganz bewusst ihre 
Kompetenz in den Bereichen Informa-
tik, Digitalisierung und KI stärken und 
auch einen wirksamen Beitrag für den 
Fachkräft ebedarf in der Wirtschaft  und 
in Institutionen leisten.

Neuer Studiengangsleiter mit um-
fassender Expertise. Als neuer Stu-
diengangsleiter konnte der Automati-
sierungstechnik-Experte Gernot Steindl 
gewonnen werden. Er forschte in den 
letzten Jahren intensiv an der Techni-
schen Universität Wien im Bereich se-
mantischer Technologien zur Verbesse-
rung der Interoperabilität, Transparenz 
und Intelligenz industrieller Automati-
sierungssysteme und vermittelte seine 
Erfahrungen schon als externer Lek-
tor an der Hochschule Burgenland. Er 
bringt Know-how im 
Bereich der digitalen 
Transformation in un-
terschiedlichen Domä-
nen ein und betont: „Im 

Wesentlichen geht es darum, dass wir 
versuchen aufgrund von Daten bessere 
Entscheidungen zu treff en. Meine Vision 
für den Studiengang ist es, Expertinnen 
und Experten auszubilden, die gezielt KI 
einsetzen, um intelligente, sichere und 
nachhaltige Lösungen voranzutreiben.“ 
Die Studierenden werden lernen, wie 
Systeme lernfähig, anpassungsfähig, au-
tonom und sicher funktionieren können. 
Der Sicherheitsaspekt schließt dabei die 
Cybersecurity ebenso ein wie die funk-
tionale Sicherheit – Stichwort autonome 
Fahrzeuge. „Auch die Erklärbarkeit und 
Transparenz von KI-Lösungen wird ei-
nen wichtigen Part in dieser neuen Aus-
bildung einnehmen“, so Steindl. „Es ist 
wichtig zu verstehen, wie die Systeme zu 
ihren Entscheidungen kommen, um das 
Vertrauen der Nutzer:innen in sie zu er-
höhen. Das ist keinesfalls trivial.“

Mensch und Technik im Zentrum.
Auch mit der Herausforderung, Systeme 
nachhaltiger in der Nutzung zu machen, 
wird sich Lehre und Forschung im neuen 

Studiengang beschäft igen. Es gehe dabei 
aber ebenso um soziale Nachhaltigkeit, 
betont Steindl. Der Mensch steht immer 
im Zentrum. In diesem Sinne geht es 
jetzt daran, das nationale und interna-
tionale Netzwerk der Hochschule und 
auch des neuen Studiengangsleiters zu 
nutzen, um ein ideales Lehrenden-Team 
auf die Beine zu stellen. Der Ansatz der 
forschungsgeleiteten Lehre ist dabei ein 
wesentlicher Aspekt. Studierende wer-
den sich im Studium über Projektarbei-
ten an laufenden F&E Projekten beteili-
gen können.

Wer kann sich bewerben? Die An-
meldefrist für den neuen berufsbeglei-
tend konzipierten Masterstudiengang 
ist der 31. Mai 2025. Anschließend ist 
unter Umständen noch eine Anmeldung 
für Restplätze möglich. Studierende er-
wartet eine praxisorientierte, zweijäh-
rige Ausbildung ohne Studiengebühren 
im familiären Umfeld der Hochschule 
Burgenland. Im ersten Studiensemes-
ter werden fundierte Grundlagen ver-
mittelt, danach folgen Spezialisierungs-
möglichkeiten sowie die Gelegenheit, 
Problemstellungen aus dem eigenen 
berufl ichen Tätigkeitsfeld an der Hoch-
schule im Team zu bearbeiten. Voraus-
gesetzt werden die Neugier, hinter die 
Kulissen der Systeme blicken zu wol-
len, ein technisches Grundverständnis, 

grundlegende Program-
mierkenntnisse und ana-
lytisches Denken.  ❚

www.hochschule-
burgenland.at
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Künstliche Intelligenz ist innerhalb 
der letzten Jahre zu einer nicht 
mehr wegzudenkenden Realität 

geworden. Doch aktuelle Systeme sind 
alles andere als perfekt – sie sind ener-
giehungrig, fehleranfällig und schwer 
mit gesetzlichen Regulierungen wie 
dem EU-AI-Act vereinbar. Um diese gro-
ßen technologischen Herausforderun-
gen anzugehen, haben sich Forschende 
der Ludwig-Maximilians-Universität 
München (LMU), der Technischen Uni-
versität München (TUM) und der Tech-
nischen Universität Dresden (TUD) zu 
einer Initiative zusammengeschlossen: 
gAIn (Next Generation AI Computing) 
will theoretische Grundlagen schaff en, 
neue hochgradig energieeffi  ziente und 
zuverlässige Hardware- und Soft ware-
Ansätze entwickeln und sie in die kon-
krete Anwendung bringen. Das Projekt 
wird vom Bayerischen Staatsministe-
rium für Wissenschaft  und Kunst sowie 
vom Sächsischen Staatsministerium für 
Wissenschaft , Kultur und Tourismus 
mit rund sechs Millionen Euro für drei 
Jahre gefördert.

Technologische Unabhängigkeit.
KI-Technologie, die wir aktuell nutzen, 
kommt fast ausschließlich aus den USA 
oder aus China. „Europa muss jetzt auf-
wachen und so schnell wie möglich 
einen eigenen KI-Weg einschlagen“, 
warnt Professorin Gitta Kutyniok, Inha-
berin des Lehrstuhls für Mathematische 
Grundlagen der Künstlichen Intelligenz 
an der LMU und gAIn-Sprecherin. „Ent-
zögen die Regierungen dieser Länder 
Europa den Zugang zu den aktuellen 
KI-Lösungen, würde das uns ins digitale 
Steinzeitalter zurückwerfen. Technolo-
gische Souveränität ist möglicherweise 
überlebenswichtig für Deutschland und 
Europa“, so Kutyniok, deren Professur 
zum umfangreichen Hightech Agenda-
Programm des Freistaats Bayern gehört.

Nachhaltige und zuverlässige Lö-
sungen. Eine weitere große Heraus-
forderung ist die Ressourceneffi  zienz. 
Wenn KI nicht erheblich effi  zienter 
wird, könnte schon allein der Energie-
verbrauch des Kommunikationssektors 
bereits in fünfzehn bis zwanzig Jahren 
die derzeitige Weltenergieproduktion 
übersteigen, ganz zu schweigen von 
dem gesamten Energiebedarf sämt-
licher IT Anwendungen. Deswegen 
werden die Wissenschaft ler:innen aus 
Bayern und Sachsen gemeinsam an al-
ternativen Hardware-Plattformen arbei-
ten. Im Fokus stehen neuartige Ansätze 
wie neuromorphe Chips, Quanten- und 
Biocomputing.
Damit KI-Lösungen auch in sensible-
ren Bereichen wie etwa in der Medizin 
oder in kritischen Infrastrukturen wie 
der Telekommunikation schneller An-
wendung fi nden, wollen Forschende 
der LMU, der TUM und der TUD die Zu-
verlässigkeit der KI verbessern. „Mithil-
fe neuer mathematischer Modelle und 
alternativer Soft ware-Hardware-Kom-
binationen können wir eine sichere KI 
entwickeln und somit die Akzeptanz 
dieser Technologie in der Bevölkerung 
erhöhen“, fasst Prof. Gitta Kutyniok zu-
sammen. ❚

www.ai.math.uni-muenchen.de

LMU München  

KI MADE IN GERMANY
Mit dem Projekt gAIn – Next Generation AI Computing wollen drei deutsche 
Universitäten gemeinsam den Grundstein für eine neue, sichere und nachhaltige 
KI-Generation legen. Ziel ist es, Europas technologische Souveränität zu stärken und 
eigene KI-Systeme zu entwickeln.

„Europa muss jetzt aufwachen 
und so schnell wie möglich 

einen eigenen KI-Weg 
einschlagen.“

Prof. Dr. Gitta Kutyniok, 
gAIn-Sprecherin
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BRANCHE 
KOMPASS

Der Aufbau nationaler Chips-
Kompetenzzentren in allen EU-
Mitgliedsstaaten unterstützt die 

Ziele des „EU Chips Act“ die Produk-
tionskapazität für Chips auf 20 % des 
Weltmarkts bis 2030 zu erhöhen und die 
technologische Souveränität Europas zu 
fördern. Seit Jahresbeginn ist Österreich 
Teil dieser Initiative. Das österreichi-
sche Chips Competence Center (AT-C³) 
ist eines von 29 Zentren in der EU, die im 
Rahmen des EU Digital Europe Program-
mes (DEP) errichtet werden. Ziel ist es, 
ein Netzwerk von „One-Stop-Shops“ für 
Chips-Technologien aufzubauen, die Un-
ternehmen, Start-ups und Forschungs-
einrichtungen bei der Entwicklung und 
Umsetzung von Innovationen unter-
stützen. Mit einer Gesamtförderung von 
acht Millionen Euro, je zur Hälfte von 
der EU und dem österreichischen Staat, 
wird AT-C³ als Schlüsselakteur für die 
Halbleiterindustrie etabliert. Das neue 
Komptenzzentrum bietet künftig Zugang 
zu europäischen Pilotlinien und Design-
plattformen, verbessert die Qualifika-
tion der Arbeitskräfte und unterstützt 
insbesondere KMUs und Start-ups. 55 % 
der Fördermittel sind speziell für diese 
Zielgruppen reserviert. Damit wird nicht 
nur das heimische Elektronik-Ökosys-

tem gestärkt, sondern auch der Weg für 
innovative Lösungen in Bereichen wie 
Advanced Materials, Thin Film Techno-
logies sowie Quantum- und Photonics-, 
aber auch Cyber Security Technologien 
geebnet. Bis Ende 2025 werden konkre-
te Services ausgearbeitet, die Unterneh-
men und Forschung einen einfachen 
Zugang zu diesen Technologien ermög-
lichen. Teil des Konsortiums sind: AIT 
Austrian Institute Of Technology, Ma-
terials Center Leoben (MCL), Polymer 
Competence Center Leoben (PCCL), Sili-
con Austria Labs (SAL), Technische Uni-
versität Graz (TUG), Silicon Alps Cluster 
(SAC) sowie ESBS-Austria als Associated 
Partner. „Das AT-C³ ist ein weiterer wich-
tiger Eckpfeiler, um Österreichs führen-
de Rolle in der europäischen Halbleiter- 
und Chips-Industrie zu stärken. Indem 
wir unsere Expertise in den Schlüssel-
technologien Quanten, Photonik und 
Cybersicherheit bündeln, leisten wir 
einen entscheidenden Beitrag zur tech-
nologischen Souveränität Europas und 
schaffen eine starke Grundlage, um die 
Innovationskraft und Wettbewerbsfä-
higkeit der österreichischen Wirtschaft 
nachhaltig zu fördern“, versichert And-
reas Kugi, Scientific Director, AIT Austri-
an Institute of Technology.

Österreich wird mit dem neuen AT-C³ Teil der 
europäischen Chips-Offensive. Das Kompetenzzentrum 
stärkt Forschung, KMU und Start-ups. Mit dabei: das AIT als 
technischer Schrittmacher für Europas digitale Souveränität.
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Technischer Schrittmacher. Das AIT 
Austrian Institute of Technology gilt heu-
te als führendes Kompetenzzentrum für 
die Entwicklung von Quantentechnolo-
gien und Photonics-on-the-Chip-Lösun-
gen in Europa und spielt eine wichtige 
Rolle im European Quantum Flagship 
Programme und in der EuroQCI-Ini-
tiative, die sich auf den Aufbau einer 
hochsicheren Quanteninfrastruktur in 
der gesamten EU konzentrieren. Auch 
auf nationaler Ebene ist das AIT feder-
führend an Projekten beteiligt, die sich 
mit quantensicherer Kryptographie für 
die Übertragung vertraulicher Informa-
tionen zwischen Behörden beschäftigen 
und im Rahmen des nationalen Sicher-
heitsforschungsprogramms Kiras vom 
Bundesministerium für Finanzen finan-
ziert werden. Weitere wichtige Entwick-
lungen werden im Rahmen des euro-
päischen Projekts Petrus durchgeführt, 
das die Entwicklung der nächsten Ge-
neration von Quantenkommunikations-
netzwerken in Europa mit dem Ziel des 
Aufbaus eines europäischen Cyber-Ab-
wehrschildes auf Basis einer Quanten-
kommunikationsinfrastruktur umfasst. 
Der dafür notwendige Aufbau einer 
europäischen Herstellerindustrie wird 
unter anderem durch die Initiative Nos-
tradamus unterstützt, die den Aufbau 
einer Testinfrastruktur für Quantum Key 
Distribution (QKD) in Europa adressiert, 
die zukünftig die Evaluierung von QKD-
Geräten europäischer Hersteller ermög-
lichen soll.  ❚
 www.ait.ac.at

AIT 

NEUES KOMPETENZZENTRUM 
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„Wir sehen eine deutliche Bewegung in 
Richtung Managed Services und Outsourcing. 

Ein wesentlicher Treiber dafür ist der 
bekannte Fachkräftemangel.“ 

Peter Schoderböck,
Geschäftsführer von Exclusive Networks Austria
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Von digitaler Souveränität über praxisnahe Schulungen bis zu individuellen 
Branchenlösungen: �������������������������
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© Lancom Systems

„Unsere Kunden 
brauchen Lösungen, 
die sich einfach und 

effi zient betreiben 
lassen.“ 

Robert Mallinson,
Co-GF Lancom Systems
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StorMagic, Spezialist für Edge-Computing und Software Defi ned Storage, 
stellt sein neues dreistufi ges Channel-Partner-Programm vor. Der Relaunch 
wurde notwendig, da StorMagic nach dem Lauch der Virtualisierungslösung 
SvHCI im letzten Jahr ein komplett neues Marktsegment bedient und die 
Anzahl der im Programm organisierten Partner seitdem stark anwächst. 
Gleichzeitig bietet das mehrstufi ge Modell die Möglichkeit unterschiedliche 
Partner abhängig nach den Bedürfnissen ihrer Kund:innen zu unterstützen. 
Das erweiterte Programm richtet sich an VARs, Distributoren, OEMs, System-
integratoren, Agenten und technische Allianzpartner. Die Partner können 
über das Programm Zertifi zierungen absolvieren und erhalten verschiedene 
Vorteile, darunter Finders Fees, Co-Marketing- und Co-Selling-Programme 
und die Aufnahme in ein Partnerverzeichnis.

www.stormagic.com

StorMagic, Spezialist für Edge-Computing und Software Defi ned Storage, 

StorMagic

Neues Channel-
Partner-Programm

CHANNEL
PROGRAMME
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Systeam 

NEXT LEVEL 
FÜR GAMING-
FANS
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www.systeam.de

Unframe macht seine schlüssel-
fertige KI-Plattform jetzt über das 
Distributionsnetzwerk von Climb 
– insbesondere in der DACH-Region 
– einem breiteren Fachhandel zu-
gänglich. „Wir freuen uns sehr, Un-
frame als neuestes Mitglied unseres 
wachsenden Netzwerks innovativer 
Technologieunternehmen mit Fokus 
auf künstliche Intelligenz begrüßen 
zu dürfen“, betont Martin Bichler, 
Regional Country Manager DACH 
bei Climb. Die modulare Plattform 
ermöglicht es, spezifi sche KI-Anwen-
dungsfälle in kurzer Zeit umzuset-
zen, ohne aufwendiges Finetuning, 
Spezialtraining oder das Teilen 
sensibler Daten mit Dritten. Sie lässt 
sich sicher in jede SaaS-Anwendung, 
Datenbank oder Schnittstelle inte-
grieren und läuft vollständig in der 
internen IT-Umgebung. So behalten 
Unternehmen die volle Kontrolle 
über ihre Use Cases. Die Architek-
tur von Unframe basiert auf einem 
offenen Baukastenprinzip – optional 
auch auf Open-Source-Modellen 
– und verhindert Vendor Lock-in. 
Damit können Unternehmen KI-Pro-
jekte fl exibel, sicher und skalierbar 
realisieren.

www.climbcs.com
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Martin Bichler, Regional Country 
Manager DACH bei Climb

Climb

Beschleunigung 
der KI-Nutzung
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www.easybell.de

„Die Zielgruppe unseres 
Partnerprogramms sind 

vor allem kleine und 
mittlere Systemhäuser, 

typischerweise mit 1 bis 10 
Mitarbeitenden.“ 

Steffen Hensche, Geschäftsführer Easybell
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INTERVIEW

Easybell

SMARTE TELEFONIE 
FÜR SMARTE PARTNER
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www.exclusive-networks.com

Bei der NetSec25 von Exclusive 
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Exclusive Networks Austria 

ABSCHLAG IN 
EINE SICHERE 
ZUKUNFT
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Nach den Cybersecurity-Insights 
ging es abends beim Topgolf-

Turnier nur mehr ums Vergnügen. 

Rund 150 Teilnehmer:innen aus dem Channel folgten der 
Einladung von Exclusive Networks Austria zur NetSec25.
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Siewert & Kau 

NEUSTART MIT 
PERSPEKTIVE
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„Als Familienunternehmer 
geht es uns um den Fortbe-
stand dessen, was wir über 
30 Jahre lang gemeinsam mit 
unserem Team mit viel Herz-
blut aufgebaut haben.“
Björn Siewert, Geschäftsführer
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NFON

KI und echte Partnerschaften – 
die Zukunft der Kommunikation
Cloud-Kommunikation neu gedacht: NFON ist der führende 
Anbieter für moderne, skalierbare Telefonie- und Kommuni-
kationslösungen in Europa – und setzt mit KI-Innovationen 
neue Maßstäbe in der Automatisierung. Für ITK-Reseller 
und Fachhandel ergeben sich durch das Partnerprogramm 
von NFON attraktive Chancen: transparente Modelle, per-
sönliche Betreuung, laufende Provisionsmöglichkeiten und 
Zugang zu einem umfassenden Produktportfolio. Dabei 
reicht das Angebot weit über klassische Cloud-Telefonie 
hinaus – hin zu zukunftsweisender Echtzeitkommunikation 
mit Künstlicher Intelligenz.

Größeres Portfolio. Mit der Cloud Telefonie von NFON stehen 
über 150 Funktionen zur Verfügung – inklusive Integrationen 
für CRM-Systeme, Microsoft Teams oder Contact Center. 
Auch Lösungen für vertikale Märkte oder SIP-Trunk-Modelle 
bieten Partnern zusätzliche Umsatzquellen. botario, ein zu 
100 % zu NFON gehörendes Unternehmen, erweitert dieses 
Portfolio entscheidend: Die modulare All-in-One-Plattform 
für KI-gestützte Kommunikation ermöglicht die einfache 
Erstellung, Integration und Optimierung von Bots. Egal ob 
Voicebot, Livechat, Multichannel-Support oder umfangrei-
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che Wissensintegration – botario verbindet Geschäftslogik 
mit generativer KI auf höchstem Niveau.
Das Ergebnis: spürbare Entlastung im Kundenservice, effi -
zientere Prozesse, höhere Kundenzufriedenheit – und für 
Partner ein Zugang zu wachstumsstarken Märkten.
Starten Sie jetzt Ihre Partnerschaft mit NFON. Profi tieren Sie 
von smarten Tools, persönlichem Support und einem klar 
strukturierten Programm. Die Zukunft der Businesskommu-
nikation ist cloudbasiert, intelligent – und gemeinsam stärker.

Mehr Informationen und Kontakt unter: www.nfon.com

die Zukunft der Kommunikation
Cloud-Kommunikation neu gedacht: NFON ist der führende 
Anbieter für moderne, skalierbare Telefonie- und Kommuni-
kationslösungen in Europa – und setzt mit KI-Innovationen 

und Fachhandel ergeben sich durch das Partnerprogramm 

sönliche Betreuung, laufende Provisionsmöglichkeiten und 

hinaus – hin zu zukunftsweisender Echtzeitkommunikation © NFON/Canva
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at.ingrammicro.com

Ingram Micro   
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„Wir profi tieren enorm vom Aus-
tausch untereinander, den innova-
tiven Ansätzen unserer Mitglieder 
und der engen Zusammenarbeit 

mit Ingram Micro.“
Wolfgang Klein, 

Präsident Trust X Alliance DACH
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„Dank dieser Vereinbarung sind 
wir in der Lage, unseren Partnern 
ein noch umfassenderes Veeam-

Ökosystem anzubieten.“
Mike Worby, 

EMEA Head of Strategic Alliances bei 
Arrow Enterprise Computing Solutions.

CHANNEL
PROGRAMME

TD Synnex hat den „Google Cloud 
Global Social Impact Partner of the 
Year Award 2025“ erhalten und wird 
damit für ihre Erfolge im Google 
Cloud-Ökosystem ausgezeichnet. 
TD Synnex setzt sich etwa weltweit 
für Umwelt und Nachhaltigkeit ein 
und unterstützt auch Partner dabei, 
eigene Programme zu starten. 
Weitere Branchenpartnerschaften 
helfen dabei, dass mehr Menschen 
Zugang zu Technik bekommen und 
neue Talente gefördert werden. „Bei 
TD Synnex glauben wir daran, die 
Kraft der Technologie zu nutzen, um 
nicht nur Geschäftsziele voranzu-
treiben, sondern auch drängende 
gesellschaftliche Herausforderungen 
anzugehen. Diese Auszeichnung 
spornt uns an, unsere Bemühun-
gen fortzusetzen und einen be-
deutenden Unterschied zu machen 
– nicht nur in den Gemeinschaften, 
in denen wir tätig sind, sondern 
überall dort, wo wir die Möglich-
keit haben, etwas zu bewirken.“ In 
den letzten Jahren hat TD Synnex 
weitere Initiativen gestartet, die ein 
vielfältiges Unternehmenswachstum 
unterstützen, die Lieferantenvielfalt 
verbessern und das Engagement in 
den Communities stärken. Künftig 
will das Unternehmen diese Aktivi-
täten ausbauen und gemeinsam mit 
Partnern wie Google Cloud positive 
Veränderungen in der Tech-Branche 
vorantreiben.

at.tdsynnex.com
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TD Synnex 

Ausgezeichnetes 
Engagement  
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www.arrow.com
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NEU IM PORTFOLIO
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Netzwerkkompetenz, die Wachstum schafft.

Exclusive Networks Austria GmbH | Heinrich Bablik-Straße 17 K21 Top N06 | 2345 Brunn am Gebirge
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Netzwerkkompetenz, die Wachstum schafft.
Enable Growth

Unsere Networking Business Unit verbindet technisches 
Know-how mit echtem Kundenverständnis:

• Enge Partnerschaften mit führenden Herstellern 
wie Extreme Networks und Arista

• Kundenportal „Exclusive Access“ mit 
24/7-Projekttransparenz, Lagerverfügbarkeit inklusive

• Global Help Desk für internationale Rollouts
• Flexible Service-Modelle und Finanzierungsprogramm 

X-PS für maximale Skalierbarkeit

Mehr erfahren
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www.nozominetworks.com

Nozomi Networks

KI-SICHERHEIT AM NETZWERKRAND
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Andrea Carcano, 
Mitbegründer und CPO von 

Nozomi Networks
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www.tanium.com

CHANNEL
SECURITY

Exclusive Networks Austria GmbH | Heinrich Bablik-Straße 17 K21 Top N06 | 2345 Brunn am Gebirge
         E-Mail: networking_dach@exclusive-networks.com      

Netzwerkkompetenz, die Wachstum schafft.

Exclusive Networks Austria GmbH | Heinrich Bablik-Straße 17 K21 Top N06 | 2345 Brunn am Gebirge
         E-Mail: networking_dach@exclusive-networks.com      

Netzwerkkompetenz, die Wachstum schafft.
Enable Growth

Unsere Networking Business Unit verbindet technisches 
Know-how mit echtem Kundenverständnis:

• Enge Partnerschaften mit führenden Herstellern 
wie Extreme Networks und Arista

• Kundenportal „Exclusive Access“ mit 
24/7-Projekttransparenz, Lagerverfügbarkeit inklusive

• Global Help Desk für internationale Rollouts
• Flexible Service-Modelle und Finanzierungsprogramm 

X-PS für maximale Skalierbarkeit

Mehr erfahren
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„Bei diesen Angriffen werden 
legitim wirkende Google-Funk-

tionen genutzt, um manipulierte 
E-Mails zu versenden, die einige 
herkömmliche Überprüfungen 

umgehen.“
Melissa Bischoping, 

Head of Security Research 
bei Tanium 

Cyberkriminelle versuchen, sich über nicht-menschliche 
oder maschinelle Identitäten wie Dienstkonten oder API 
Keys Zugriff auf Systeme zu verschaffen. Cycode hat daher 
seine Complete-ASPM-Plattform um eine dedizierte NHI 
(Non-human Identity)-Sicherheitslösung erweitert. Wie 
menschliche Identitäten verfügen auch die NHIs über Be-
nutzerrollen und entsprechende Berechtigungen sowie 
Zugangsdaten, die Unternehmen verwalten müssen. Die 
Inventarisierung und Verwaltung über etliche Vaults, Cloud-
Umgebungen, CI/CD-Pipelines und Drittanbieter-Integratio-
nen hinweg ist jedoch extrem schwierig. Cycode stellt jetzt 
eine NHI-Sicherheitslösung bereit, die Unternehmen beim 
Erstellen eines Inventars seiner maschinellen Identitäten 
hilft. Sie fügt den Einträgen in einer zentralen Datenbank 
automatisch relevante Faktoren wie Aktivitätsstatus, Daten-
zugriff, Berechtigungen, Eigentümer und Secrets hinzu. Die 
native Secrets Engine identifi ziert zudem potenziell gefähr-
dete NHIs und deckt auf, welche Risiken mit der Gefähr-
dung einhergehen und wie diese eliminiert werden können.
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Sichere Identitäten  
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PHISHING IM GOOGLE-LOOK
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www.sosafe-awareness.com  
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SoSafe  

MEHR KANÄLE, MEHR RISIKO

„Je besser wir Mitarbeitende schulen, 
sensibilisieren und befähigen, desto schwerer 
machen wir es Angreifern, erfolgreich zu sein.“
Dr. Niklas Hellemann, CEO SoSafe 
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NÜTZEN SIE 
UNS AUCH 
ONLINE!
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Myra Security

Neuer 
Podcast  

Mit seinem neuen Podcast 
„Myra Minds“ schafft der 
deutsche IT-Sicherheits-
anbieter Myra Security eine 
neue Plattform für den 
Austausch zu Cyberresilienz, 
digitaler Verantwortung und 
souveräner Infrastruktur. 
Moderiert wird das Format 
von Christof Klaus, Director 
Global Network Defense bei 
Myra Security. In jeder Folge 
spricht er mit Expert:innen 
aus Wissenschaft, Wirt-

schaft und Verwaltung über 
aktuelle Entwicklungen und 
Herausforderungen in der IT-
Sicherheit. Zum Auftakt war 
Prof. Dr. Dennis-Kenji Kipker, 
Forschungsdirektor des cy-
berintelligence.institute, zu 
Gast. Die beiden diskutieren 
über digitale Souveränität 
als strategisches Ziel, den 
Spagat zwischen IT-Com-
pliance und Praxisanforde-
rungen sowie die Bedeutung 
sicherer Providerwahl für 
Unternehmen. Besonders im 
Fokus: Warum Europa bei 
Sicherheitslösungen wieder 
verstärkt auf eigene Kompe-
tenzen und Infrastrukturen 
setzen muss.  

www.myrasecurity.com

Christof Klaus,
Director 

Global Network Defense 
bei Myra Security
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She@Cyber  

MEHR FRAUEN 
UND SECURITY
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Die SoftwareOne Holding AG macht 
Hanspeter Schraner mit 1. Juni zum 
neuen Chief Financial Offi cer. Er 
folgt auf Rodolfo Savitzky, der das 
Unternehmen verlässt. Schraner 
bringt mehr als 20 Jahre internatio-
nale Führungserfahrung in leiten-
den Positionen im Finanzbereich 
mit zu SoftwareOne. Er verfügt über 
ausgewiesene Expertise in Finanz-
management und -transformation 
sowie im M&A-Bereich über ver-
schiedene Branchen hinweg. Zu-
letzt war er Group CFO bei Heritage 
B Group, einer privat gehaltenen 
Industriegruppe. Davor war er als 
Group CFO bei Bucherer Holding, 
Mövenpick Holding und Carlo Ga-
vazzi Holding sowie in Führungspo-
sitionen im Finanzbereich bei Forbo 
International und Sarna Holding 
tätig. „Ich freue mich sehr, in einer 
für SoftwareOne so entscheidenden 
Phase Teil des Unternehmens zu 
werden. Gemeinsam mit Melissa 
Mulholland und Raphael Erb, dem 
Verwaltungsrat und dem gesam-
ten Team möchte ich dazu beitra-
gen, dass SoftwareOne auf ihrem 
weiteren Weg des Wachstums, der 
Integration und der Umsetzung 
ihrer Strategie gut vorankommt, 
und damit das nächste Kapitel in 
der Unternehmensgeschichte mit-
gestalten“, so Hanspeter Schraner 
zur neuen Aufgabe.
 www.softwareone.com
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SoftwareOne bekommt 
neuen Group CFO
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KOLLEGE HACKER
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Herweck 

STRATEGISCHE 
PARTNERSCHAFT

BenQ 

Repräsentative 
All-in-One-
Konferenzlösung
BenQ bietet mit dem 4K-UHD-
Multitouch-Display RE9804FV 
eine integrierte Konferenzlö-
sung im 98-Zoll-Format (248,9 
cm), die nicht nur wegen ihrer 
Größe jeden Konferenzraum 
aufwertet. In dem All-in-One-

Smartboard stecken neben dem 
großen Display im 16:9-Format 
(3840 x 2160 Bildpunkte) ein 
8-Kern-SoC für das Google-Be-
triebssystem Android 13 sowie 
eine eingebaute 4K-Kamera und 
ein Array aus acht Mikrofonen, 
die Videokonferenzen mit bester 
Sprachverständlichkeit realisie-
ren. Dank der Google EDLA-Zer-
tifi zierung (Enterprise Devices 
License Agreement) stehen die 
Türen zu einer umfangreichen 
Bibliothek von Unternehmens-
anwendungen sowie auf offi ziel-
le Google-Tools und -Diensten 
offen, und mit der einfachen 
Anmeldung über den integ-
rierten NFC-Reader lassen sich 
Notebooks und Smartphones 
für Präsentationen und das 
Teilen von Daten mit Konferenz-
teilnehmern problemlos an dem 
Smartboard anmelden.  

www.BenQ.de

©
 H

er
w

ec
k 

A
kt

ie
n

g
es

el
ls

ch
af

t

aufwertet. In dem All-in-One-

©
 B

en
Q

30 | EHZ 4/2025 

TECHNIK
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ZOOM-PARTNERSCHAFT  
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Agfeo

Neue 
Maßstäbe 
Agfeo hat sein Produktport-
folio um zwei leistungsstarke 
Neuentwicklungen erweitert: 
das Agfeo Headset Infi nity 
Mono und das Agfeo T 17 SIP. 
Mit dem Infi nity Mono erwei-
tert Agfeo seine erfolgreiche 
Infi nity-Serie um ein Headset, 
das Bluetooth- und DECT-
Technologie vereint. Es ist die 
perfekte Lösung für Fachkräf-
te, die in agilen Arbeitsumge-
bungen jederzeit verbunden 
bleiben möchten. Das Agfeo 
T 17 SIP ist der direkte Nach-
folger des beliebten T 14 SIP 

und wurde speziell für die 
Nutzung mit Agfeo Hyper-
Fonie, HyperVoice und ES-
Systemen optimiert. Es bietet 
eine erweiterte Funktionalität, 
die Unternehmen eine noch 
effi zientere Kommunikation 
ermöglicht.
  www.agfeo.de
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V.l.n.r. David Fisher, Head of Distribution EMEA bei Zoom, Damaris Plocher, Head of 
Business Unit UCC bei Komsa, Nadja Risse, Head of DACH & CEE bei Zoom sowie 
Christof Legat, Executive Vice President Solutions bei Komsa

www.ehzaustria.at

NÜTZEN SIE 
UNS AUCH 
ONLINE!
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Fall 1 – Der versenkte PC – Tatort 
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Gastkommentar  

WENN ALLES 
VERLOREN SCHEINT
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www.attingo.at

Nach dem erfolgreichen Release der 
ersten OpenCloud-Version im Febru-
ar, ist das kommerzielle Angebot mit 
verschiedenen Enterprise-Service-
paketen gestartet. OpenCloud kann 
sowohl im eigenen Rechenzentrum 
als auch über ausgewählte Partner 
betrieben werden. Mit dem Release 
der Version 2.0.0 erhalten Kunden 
Long-Term Support und umfassende 
Serviceleistungen direkt vom Her-
steller. So bieten die neuen Service-
Pakete langfristigen Software-Sup-
port, schnelle Sicherheitsupdates, 
Checks beim Ausrollen von Updates, 
Hochverfügbarkeitslösungen sowie 
persönlichen Support.

Sicherung großer Datenmengen. Mit 
der Version 2.0.0 setzt OpenCloud 
zudem einen neuen Maßstab im 
Bereich Enterprise-File-Sync-and-
Share: Das neue „File Native Backup“ 
sorgt für eine drastisch reduzierte 
Komplexität bei Skalierung, Betrieb 
und Wartung. Da OpenCloud für die 
Speicherung der Metadaten keine 
Datenbank benötigt, verringert sich 
der Betriebsaufwand und auch das 
Ausfall- und Störungsrisiko erheblich. 
Trotzdem bietet OpenCloud eine leis-
tungsstarke Volltextsuche und hohe 
Skalierbarkeit. Mit dem neuen File 
Native Backup wird die Sicherung 
beliebig großer Datenmengen einfa-
cher denn je: Anders als bei daten-
bankgestützten Lösungen, reicht bei 
OpenCloud eine einfache Sicherung 
des Dateisystems mittels Snapshot 
oder Dateikopie für eine vollständig 
konsistentes Backup aus. Für Ad-
ministratoren bedeutet dies eine er-
hebliche Zeitersparnis, eine leichtere 
Sicherung und Wiederherstellung 
(Backup & Restore) von Daten sowie 
eine höhere Ausfallsicherheit. 
  opencloud.eu
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Neues Angebot
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Datenrettung ist immer auch eine 
Frage des Aufwandes, so Markus Häfele, 
Geschäftsführer der Attingo Datenrettung
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Das Energiemanagementunter-
nehmen Eaton stellt seine neu-
este Lösung zur unterbrechungs-
freien Stromversorgung vor: die 
3P Ellipse USV. Das kompakte Ge-
rät ist schlank, attraktiv gestaltet 
und leise im Betrieb. Damit bietet 
es eine einfach zu handhabende 
Lösung für Backup-Stromversor-
gung sowohl in Wohngebäuden 
als auch in kleinen Unternehmen, 
einschließlich Point-of-Sale-An-
wendungen.
Sie bietet eine typische Laufzeit 
von 15–20 Minuten und eine um 
bis zu zwölf Prozent höhere Wirk-
leistung als ihr Vorgängermodell. 
Das bedeutet, dass sie mehr Gerä-
te für eine breitere Palette von An-
wendungen schützen kann, von 
Home-Entertainment-Systemen 
bis hin zu Hochleistungs-PCs. Die 
Anschlussvarianten umfassen 
DIN/IT (Schuko), FR- und IEC-Op-
tionen – und bieten damit eine 
große Auswahl in einem Markt, 
der größtenteils von IEC domi-
niert wird. Vier Steckdosen für 550 
VA–900 VA und acht Steckdosen 
für 1300 VA–1700 VA erlauben eine 
fl exible Verwendung in den unter-
schiedlichsten Anwendungsge-
bieten.
Dank des fl exiblen, vielseitig 
einsetzbaren Designs fügt sich 
die USV unauffällig in jede Um-
gebung ein – horizontal, vertikal, 
im Rack oder an der Wand (mit 
optionalen Kits). Die USB-Modelle 
der 3P Ellipse USV von Eaton la-
den mobile Geräte bequem über 
USB-A- und USB-C-Ladeanschlüs-
se auf und sind damit eine ideale 
Wahl für den Schutz der zuverläs-
sigen Stromversorgung zu Hause 
oder in kleinen Unternehmen.

www.eaton.com
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Eaton

USV für 
kleingewerbliche 
und Heimnutzung
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„Im Falle eines 
Cyberangriffs rettet 

ein Backup Ihren 
Betrieb vor dem 

Untergang.“
Martin Heimhilcher,
Obmann der Sparte 

Information und Con-
sulting der Wirtschafts-

kammer Wien
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BACKUP SCHÜTZT 
VOR DATEN-
KOLLAPS
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Als Distributor bieten Sie Ihren Kunden interessante Produkte und einen professionellen Service.  
Die EHZ austria unterstützt Sie dabei. Als führende IKT-Plattform bringen wir internationale Hersteller, 

heimische Händler und nicht zuletzt Sie als wichtigste Drehscheibe an einen Tisch.

Denn Kommunikation ist alles.

ADN® - ADVANCED DIGITAL NETWORK DISTRIBUTION GMBH

A-1100 WIEN • VIENNA TWIN TOWER  • WIENERBERGSTRASSE 11/B15
TEL: (01) 603 1044-0 • FAX: (01) 603 1044-44

Produkte  3CX, Acronis, AudioCodes, Bitdefender, Cloudian, ControlUp, Coreview, 
DataCore, DE-CIX, Enreach, Enginsight, Exagrid, GFI, Greenbone, H3C, 
Hornetsecurity, IGEL, Impossible Cloud, Infinidat, IONOS Cloud, Microsoft, 
NComputing, NoSpamProxy, NVIDIA, Parallels RAS, Progress, Proofpoint, Pure 
Storage, Quest, Skyhigh Security, Snom, Stratodesk, Swyx, Swyx Jabra, 
Unicon, Verge.io, Vertiv, Vicarius, Xelion

Trainingscenter Wien
Ansprechpartner  Michael Schediwy (DW13), Karl Lasek (DW12),  

Georg Hajnsek (DW19), Richard Jung (DW14)
E-Mail sales@adn.at
www.adn.at

ALLNET ÖSTERREICH GMBH

ZENTRALE: A-9500 VILLACH, DR. ERWIN-SCHRÖDINGER STRASSE 14
VERTRIEBSBÜRO WIEN: A-1030 WIEN, BAUMGASSE 50/17-18
TEL.: (04242) 221 37 • (01) 804 67 30

Produkte  Netzwerk – Wireless – Richtfunk – IT Security: Allnet, Cambium, Ceragon, 
Clavister, EnGenius, Microsens, Mikrotik, Perle, Ruckus, Siklu, tp-link, 
Ubiquiti, Watchguard, Yubico, ZTE, Zyxel 
UCC – IP &amp – Tür-Telefone – Konferenz-Lösungen – Gateways – PBX – 
Headsets: 2N, 3CX, Alcatel, Audiocodes, Auerswald, Aver, beroNet, Dnake, 
Ferrari, Fanvil, Grandstream, Jabra, Konftel, novalink, Patton, Plusonic, 
Portech, Sangoma, SierraWireless, SNOM, Spectralink, Yealink, Yeastar 
Video Surveillance &amp; Security: Allnet, Axis, Hanwha, Mobotix, Tattile 
Smart-Home: Sonoff, Shelly, Soundvision

Ansprechpartner Thomas Unterumsberger • Felix Lassnig • Lukas Mössler 
Tel DW 42 • DW 15 • DW 13
E-Mail office@allnet.at
www.allnet.at

DAS EHZ- 
PARTNERPROGRAMM
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Kioxia

Neue Maßstäbe mit CBA-Chip-Architektur  
Kioxia Europe hat die Entwicklung 
der neuen Enterprise-NVMe-SSDs 
ihrer neuen CM9-Serie bekannt ge-
geben und den Prototypen vorge-
stellt. Die Laufwerke verfügen über 
eine PCIe-5.0-Schnittstelle und sind 

die ersten Enterprise-SSDs, die mit dem 3D-Flashspeicher 
BiCS FLASH TLC der 8. Generation von Kioxia ausgestat-
tet sind. Dieser Speicher nutzt auch die CBA-Technologie 
(CMOS directly Bonded to Array) – eine architektonische In-
novation, die erhebliche Fortschritte in Bezug auf Energie-
effi zienz, Leistung und Dichte sowie Nachhaltigkeit bietet 
und gleichzeitig die verfügbare Kapazität pro Flashspei-
chermodul verdoppelt.
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Bessere SSD-Leistung. Im Kern der CM9-Serie arbeitet mit 
der 8. Generation von „BiCS FLASH“ der fortschrittlichste 
3D-Flashspeicher von Kioxia. Diese Technologie verwendet 
eine CBA-Architektur, die die Geschwindigkeit der NAND-
Schnittstelle steigert, die Speicherdichte und Energieeffi zienz 
verbessert und die Latenz senkt – was zu einer direkten 
Verbesserung der SSD-Leistung führt. Die CM9-Serie bietet 
dadurch im Vergleich zur vorherigen Generation, Leistungs-
verbesserungen von bis zu 65 % beim zufälligen Schreiben, 55 
% beim zufälligen Lesen und 95 % beim sequenziellen Schrei-
ben. Darüber hinaus umfassen die erzielten Leistungssteige-
rungen pro Watt eine um ungefähr 55 % bessere sequenzielle 
Lese- und eine um 75 % bessere sequenzielle Schreibeffi zienz.
  Kioxia.com
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CANON AUSTRIA GMBH

AM EUROPAPLATZ 2 • 1120 WIEN
TEL.: +43 (1) 68088-0 • FAX +43 (1) 68088-788

Produkte  In einer sich schnell verändernden digitalen Welt stehen wir Ihnen mit 
neuen Möglichkeiten und Innovationen zur Seite, die von einem radikal 
neuen Denken geprägt sind. So verbessern wir die Art und Weise, wie 
Menschen zusammen arbeiten und leben. Entdecken Sie unser umfang-
reiches Business Produkt-Portfolio und optimieren Sie Wachstum und 
Produktivität mit unseren innovativen Lösungen.
Bürodrucker, Fax und multifunktionale Systeme, Großformat-Drucksysteme, 
Produktions- und kommerzielle Drucker, Business Software/IT Services, 
Scanner, Medical Systems, Projektoren, Netzwerkkameras, Tinte 
Toner&Papier

E-Mail  info@canon.at, direktvertrieb@canon.at
www.canon.at

BARCOTEC GMBH

A-5020 SALZBURG, JULIUS-WELSER-STRASSE 15
TEL: 0662 424 600  •  FAX: 0662 424 601

Hersteller  Direktimporteur und Distributor für DENSO Wave, Datalogic, industrielle 
Datenbrillen von RealWear, Citizen, Honeywell, Zebra, Feig und M3 Mobile

Produkte  Mobile Computer, Industrielle Datenbrillen, Wearables, Rugged Tablets, 
Fahrzeugterminals, Handscanner, RF-ID Equipment, Barcode- und 
RFID-Drucker

Ansprechpartner Alexander Humer, Msc
E-Mail sales@barcotec.at 
www.barcotec.at

A-1150 WIEN, MÄRZSTRASSE 1
TEL.: (01) 786 39 40 • FAX: (01) 786 39 41

EPS ELECTRIC POWER SYSTEMS GMBH

A-3034 MARIA ANZBACH • ERLENGASSE 25
TEL.: +43 720 272 270

EPS  Power Systems ist seit über 25 Jahren in der Planung, Errichtung und Wartung 
individueller Serverraumlösungen, USV-Anlagen und IT-Infrastruktur tätig. Im 
Fokus stehen neben höchster IT-Verfügbarkeit und Energieeffi zienz, die sinnvolle 
Ressourcennutzung für Unternehmen, Banken und Bildungseinrichtungen. 
Das eigentümergeführte Unternehmen beschäftigt rund 55 Mitarbeiter/innen und 
ist im Bereich Qualitätsmanagement nach ISO 9001:2015 und TQMi zertifi ziert.

Produkte im Detail: Serverraum, Data Center Container, Monitoring Systeme, Brand-
schutz, Notstromaggregate, USV-Anlagen, RCS-Racks, Serverracks, Transferschalter, 
USV-Bypass Schalter, ePDU Steckdosenleisten, IEC-Lock Stromkabel und Buchsen, 
modulares Mikro-Rechenzentrum, ITK-Datenverkabelung, Service und Wartung
Ansprechpartner Josef Frühwirth, Stefanie Gutleder, Peter Reisinger
E-Mail  josef.fruehwirth@eps.at, stefanie.gutleder@eps.at, peter.reisinger@eps.at, 

vertrieb@eps.at
www.eps-dc.com  

ASTCO GMBH

A-1020 WIEN • HANDELSKAI 265
TEL: (01) 72 751-0 • FAX: (01) 72 751-33

Produkte Storage-Lösungen: Raid, San, Nas, Storage-Virtualisierung, Backup
Ansprechpartner Erwin Zawadil
Tel DW 17
E-Mail verkauf@astco.com
www.astco.com

BOLL ist der führende Trusted Advisor Distributor für IT-Security- und Networking-
Produkte in der Schweiz und hat sich im Laufe der Jahre vom lokalen IT-Security-
VAD zum umfassenden Cybersecurity-Spezialisten in DACH entwickelt. 
Das eigentümergeführte Unternehmen wurde 1988 gegründet und steht für ein 
Höchstmass an Engagement, Erfahrung und Kompetenz sowie für Expertenwissen 
und Services.
Hersteller:  Alcatel-Lucent Enterprise, Asimily, Claroty, Cyolo, DeepInstinct, Fudo, 

Group-IB, Kaspersky, Menlo Security, Netskope, OneSpan, Palo Alto 
Networks, Proofpoint, SEPPmail / Swiss Sign, Varonis, Wallix

Ansprechpartner Irene Marx, Geschäftsführerin
www.boll.ch

BOLL AUSTRIA GMBH

A-1100 WIEN, WIENERBERGSTRASSE 3-5
TEL.: +43 (1) 235 00 65 • E-MAIL: AUSTRIA@BOLL.CH

Produkte  Farb- und Monochrom-Drucker, Multifunktionsgeräte (Drucken, Kopieren, 
Scannen, Faxen), Dokumenten-Scanner, Etikettendrucker, Beschriftungs-
systeme (P-touch)

Tel Vertriebsinnendienst DW 4350
 E-Mail auftragsbearbeitung@brother.at 
 www.brother.at

BROTHER INTERNATIONAL GMBH, ZWEIGNIEDERLASSUNG ÖSTERREICH

A-1120 WIEN, AM EUROPLATZ 2, STIEGE 2, 3.OG-M1
TEL.: +43 (1) 610 13-0 • FAX: +43 (1) 610 13-4300

INDEX-HOTLINE
+43 (0) 664 200 50 09
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ALSO AUSTRIA GMBH

A-2301 GROSS-ENZERSDORF • INDUSTRIESTRASSE 14
TEL: (02249) 7003-0 • FAX: (02249) 7003-119

ALSO Austria GmbH ist ein führender Technologieanbieter und Teil der ALSO Holding 
AG. Das Unternehmen bietet Lösungen in ITK-Infrastruktur, Cloud, Cybersecurity, 
IoT und Digitalisierung. Themen wie Kreislaufwirtschaft, Finanzierungsmodelle, 
Mietlösungen mit Rückkauf und Mitlizensierung sind zentral. Partner profi tieren von 
IoT-Plattformen, Hardware, sowie Value Added Services wie Pre-Sales Support für 
Cloud-, Rechenzentrum- und Hybridlösungen. Das starke ALSO-Ökosystem steigert 
Effi zienz und Umsatz, mit Fokus auf Nachhaltigkeit und digitale Transformation. 
Produkte  Hardware, Software, PCs, Notebooks, Tablets, PC-Komponenten, Server, 

Storage, Netzwerkkomponenten, Telekommunikation, Supplies, Drucker, 
BTO, e-Service & Dienstleistungen, Cloud-Services

Hersteller > 200
Ansprechpartner Martin Poglin, Geschäftsführer 
E-Mail martin.poglin@also.com
www.also.at 
www.alsocloud.at

AMEA GROSSHANDELSGMBH

A-1130 WIEN • WINKELBREITEN 37/1
TEL: (01) 512 81 81 • FAX: (01) 512 81 81-25

Hersteller:  Aten, Dätwyler, Eaton, Neol, Datalocker, Roline, Value, Bachmann, Vivotek
Produkte:  Aten (KVM und Fernwartung), Dätwyler (Europäische Netzwerkkabel), 

Eaton (USV und Stromversorgung), Neol (IP Stromverteiler und Remo-
te Monitoring), Datalocker (Verschlüsselungslösungen), Roline/Value 
(IT-Zubehör und Netzwerktechnik), RolineGREEN (Umweltschonende 
Verpackung: Papieretikett, TPE- oder LSOH-Material, keine Plastiktüten 
und Kunststoffkabelbinder), Sonderkonfi gurationen für Kabel

Ansprechpartner: Gerhard Feichter • Michael Schwiesow
Tel DW: 10 • DW 11
E-Mail: verkauf@amea.at
www.amea.at

allyouneed ONLINE GMBH

A-1220 WIEN • KONSTANZIAGASSE 31-35/2
TEL: (01) 285 87 78-0 • FAX: (01) 285 87 78-87

Produkte  HP Inc., HP Enterprise, IBM, Dell, Lenovo, Fujitsu, Cisco, Netgear, D-Link, 
Zyxel, Epson, Canon, Lexmark, Kingston, APC, Samsung, Benq, AOC, Zebra, 
Moxa, Axis, TP-LINK, Logitech, Eizo, Qnap, Intel, AMD, Microsoft, Ubiquiti, 
Digitus

Ansprechpartner  Michael Swoboda • Martin Pfeifer • Mag. Hertha Swoboda 
Tel DW 99 • DW 33 • DW 88
E-Mail  m.swoboda@ayno.at • m.pfeifer@ayno.at • h.swoboda@ayno.at 
www.ayno.at

AQIPA GMBH

A-6250 KUNDL • MÖSLBICHL 78
TEL: +43 (0)5332 72300 • FAX: +43 (0)5332 72300-300

Produkte  Computer, App & Apple/Android Zubehör / Kopfhörer / Fototaschen, Beats 
by Dr. Dre, Case Logic, Golla, Kensington, Libratone, Monster Audio, Monster 
Cable, Runtastic, SOL Republic, TDK, Thule, WeSC, XtremeMac

Ansprechpartner Klaus Trapl
E-Mail info@aqipa.com
www.aqipa.com

ARROW ECS GMBH

A-4040 LINZ • FREISTÄDTERSTRASSE 236
TEL: (0732) 75 71 68-254 • FAX: (0732) 75 71 44

Produkte  Value-Added Distributor für Security, Storage, 
Server-Infrastruktur und Software (z.B. Check Point, Kaspersky Lab, 
NetApp, VMware, Symantec, Oracle, RSA)

Ansprechpartner Ines Bandzauner, Marketing Manager
Tel (0732) 75 71 68 • DW 254
E-Mail ines.bandzauner@arrow.com
www.arrow.com/globalecs/at/

API ÖSTERREICH GMBH

A-2700 WIENER NEUSTADT • WIENERSTRASSE 111-115 / 1.2.F.
TEL: +43 (0) 50 21 55 -0 

Hersteller:  mehr als 400 Hersteller im Portfolio; rund 130.000 Artikel
Warengruppen / Produktbereiche:  Mobile Computing/Components/PC-Systeme/

Server/Gaming/Peripherie/Bildschirme/Signage/
Drucker/Netzwerk/Verbrauchsmaterial/Educa-
tion/Medical/Software/Bürobedarf-einrichtung/
Haushalt

Lösungen: ESD/Fulfi llment/Offi ce Solutions/Project Support
Dienstleistungen:  BTO/Laser-Customizing/Api-Cloud/EDI-Support (Cop/iT-Scope/uvm.)
Ansprechpartner: Christian Gretschi (GF); Michael Anzeletti (TL); Henrik Rateniek (TL)
E-Mail: vertrieb@api-oesterreich.at
www.api-oesterreich.at
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SHARP ELECTRONICS (EUROPE) GMBH

ZWEIGNIEDERLASSUNG ÖSTERREICH • A-1020 WIEN • HANDELSKAI 342 
TEL.: (01) 727 19-0 • FAX: (01) 727 19-285

Produkte:  Visual Solutions, Displays, Interaktive Whiteboards,  
Kassen/POS-Systeme

Ansprechpartner:  Harald Wagner (Visual Solutions),  
Christoph Wagner (Indirect Sales)

Tel Harald Wagner DW 215 • Christoph Wagner DW 210
E-Mail harald.wagner@sharp.eu, christoph.wagner@sharp.eu 
www.sharp.at 

SYSTEAM GMBH

A-1230 WIEN • OBERLAAER STRASSE 331
TEL: (01) 6152549-0 • FAX: (01) 6152549-16

Produkte  Drucker, Verbrauchsmaterial, Druckerzubehör, Peripherie, Hardware,  
Software, Notebooks, Monitore, Desktops, Server, PC-Komponenten,  
Netzwerkkomponenten, Scanner, 3D-Drucker

Hersteller  3M, Acer, Apple, Asus, Brother, Canon, DELL, Dicota, Epson, Fujitsu, HP, 
Iiyama, Intel, LG, Konica Minolta, Lenovo, Logitech, Kyocera, Lexmark, 
Microsoft, Oki, Panasonic, Plustek, Ricoh, Samsung, SEH, Silex, Xerox

Ansprechpartner  Eduard Pacher, Michael Pregesbauer, Thomas Ungar,  
Robert Dragotinits

Tel (01) 6152549-0
E-Mail office@systeam-austria.at
www.systeam-austria.at

TD SYNNEX AUSTRIA GMBH

A-1120  WIEN • KRANICHBERGGASSE 6 / EUROPLAZA K
TEL: (01) 61488-0  •  FAX: (01) 61488-80

Hersteller  mehr als 200 Hersteller, darunter: Adobe, APC, Apple, Autodesk, Cisco,  
Dell Technologies, Epson, Hewlett Packard Enterprise, HP, Hitachi, IBM,  
iiyama, Intel, Lenovo, Lexmark, Logitech, Microsoft, Oracle, Oculus, 
Samsung, Synology, VEEAM, VMware, Western Digital, Xerox

Produkte  Components, Server, Storage, Networking, Software, Cloud, Tablets,  
Mobile, PC´s, Notebooks, Peripherie, Printer, Supplies, Displays,  
Conferencing, Collaboration, Digital Signage, POS-Systeme, Consumer 
Electronic, Gaming, Smart Home

Lösungen  Cloud Computing-, Open Shift- , Converged Infrastructure-,  
Datacenter- Solutions, Virtualisierung, Security, Iot & Analytics, Gaming, 
Smart Home, Conferencing & Collaboration, Mobility, Office Solutions, 
Infrastructure-HW, Unified Communication 

Dienstleistungen/Services  e-services und Dienstleistungen, Cloud Services,  
Trainings, Zertifizierungen, Implementations &  
Beratungs- Services, WaaS, DaaS & TaaS, Logistik- 
Services, Finanz-Services, Leasing, BTO-Services

Ansprechpartner  Michael Sewald, Alexander Kremer, Daniel Zenz 

E-Mail      sales.at@tdsynnex.com

www.at.tdsynnex.com/blog
www.at.tdsynnex.com

OMEGA HANDELSGESELLSCHAFT M.B.H.

A-1230 WIEN • ERNST-KRENEK-GASSE 4
TEL: (01) 615 49 00-0

Produkte  Acer, Adlink, AMD, AOC, ASRock, Apple, Canon, Chief, Corsair, Crucial, 
Cybernet, Dell Technologies, Digitus, Eaton, Eizo, Elgato, Ergotron, Evoko, 
HP, HPE (Hewlett Packard Enterprise), iiyama, Intel, Kyocera, Lenovo, LG, 
Lindy, Logitech, Man&Machine, Maxdata, Microsoft, MSI, Peerless, Philips, 
Proworx, Renewd, Samsung, Seagate, Sharp/NEC, Shuttle, SMS,  
Thrustmaster, Trisa, Western Digital 

Geschäftsführung Florian Wallner & Martin Eckbauer
E-Mail verkauf@omegacom.at
www.omegacom.at

QUORUM DISTRIBUTION GMBH

WÄHRINGER STRASSE 12/9
1090 WIEN

Hersteller  Cloudian, Datadobi, Nasuni, Veeam, Symon, Rubrik, PureStorage, Ivanti, 
Cofense, OP5, Veritas, Quantum Cirrus Data

Value Add  Quorum ist einer von Österreichs führenden Spezialisten in den  
Bereichen Datensicherheit und -verfügbarkeit. Unsere Lösungskompe- 
tenz mit Handschlagqualität zeichnet uns aus, wir bieten mehr als  
Backup und Recovery. Kunden, Partner und Hersteller setzen auf unsere 
Erfahrung und das Know-how unserer Experten.

Ansprechpartner Alexander Paral, Geschäftsführung (apa@quorum.at)
Tel 01 5810 5820
E-Mail info@quorum.at
www.quorum.at 
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Produkte   In den Bereichen PC, Server/Storage, Displays, Tablets, Software, 
Mobiles, Peripherie, Komponenten, Drucker & Supplies, Netzwerk, 
Cloud, Digital Signage, Security, Unifi ed Communications, 
Data Capture/Point of Sale (DC/POS)

Hersteller  > 200 über alle Produktbereiche
Kontakt +43 1 408 15 43-0
E-Mail offi ce.at@ingrammicro.com
at.ingrammicro.com

INGRAM MICRO GMBH

A-1020 WIEN • JAKOV-LIND-STRASSE 5/1. OG
TEL: +43 1 408 15 43-0 

HEADON COMMUNICATIONS GMBH

A-1030 WIEN, MARXERGASSE 25 
TEL.: (01) 7431493 372, FAX (01) 7431493 122

Produkte  Headsetlösungen von Jabra, VoIP-Anlagen von 3CX; IP-DECT und 
Alarmierungssysteme von ASCOM und RTX; ISDN-Gateways von Beronet; 
VoIP-Telefone von Snom, Yealink

Ansprechpartner  Marina Auer • Rene Horvath
Tel (01) 7431493 372
E-Mail reseller@headon.at
www.headon.at

for better understanding

M.K. COMPUTER ELECTRONIC GMBH

A-1230 WIEN • RICHARD-STRAUSS-STRASSE 12
TEL: (01) 616 30 30 • FAX: (01) 616 30 30-30

Produkte  Distribution aller Ersatzteile von HP/Compaq, Kyocera, Lexmark, 
IBM/Lenovo, Ricoh, Canon, Acer, Fujitsu, Xerox, Brother, Samsung, Oki, 
Asus, Dell, Toshiba, Zebra

Ansprechpartner Alexander Rein
E-Mail vertrieb@mk-electronic.at
www.mk-electronic.at

NESTEC SCHARF IT-SOLUTIONS OG

A-4490 ST. FLORIAN • PUMMERINPLATZ 5
TEL: (07223) 80703-0

Produktbereiche  Netzwerk-, Mail- & Online Security, Netzwerk-Management, 
Cloud Solutions, Lösungen für MSP’s (RMM, MSP Management, 
Security as a Service)

Hersteller/Marken  Altaro * Anydesk * Dogado * ESET * GFI Software * Hornetsecurity 
* ManageEngine * Parallels * Pulseway * Vipre * Wasabi * XCAPI 
* ZOHO sowie AATL, SSL & S/Mime Zertifi kate und die Eigenpro-
dukte MSP Business Manager, MSP MailProtection, MSP RMM 
und AgreeGate
Partnerschaft mit Barracuda und Lancom

Ansprechpersonen  Alexander Scharf – GF Software & Services
Harald Scharf – GF Hardware & Consulting 

E-Mail vertrieb@nestec.at • offi ce@nestec.at
https://nestec.at

INFINIGATE ÖSTERREICH GMBH 

A-1220 WIEN • HIRSCHSTETTNER STRASSE 19
TEL: (01) 890 21 97-0 • FAX: (01) 890 21 97-157

Produkte  A 10 Networks, Armis, Barracuda, Belden, Bitdefender, BlackBerry, Cato 
Networks, Check Point, Cloudfl are, conpal by Utimaco, Cybereason, Datto, 
Entrust, Extreme Networks, Forcepoint, Fortra, HID, Hornetsecurity, 
HPE aruba Networking, Kaspersky, Lywand, Microsoft, Netscout, Progress, 
Rapid7, Riverbed, Ruckus Commscope, Sekoia, SentinelOne, SEPPmail, 
Skyhigh Security, SonicWall, Trellix, TXOne, Vectra, Versa Networks, 
WatchGuard, Yubico

Ansprechpartner Florian Jira  
Tel DW 100 Vertrieb • DW 200 Logistik
E-Mail  fl orian.jira@infi nigate.at 

vertrieb@infi nigate.at
www.infi nigate.at

EXCLUSIVE NETWORKS AUSTRIA GMBH

A-2345 BRUNN AM GEBIRGE / HEINRICH BABLIK-STRASSE 17, K21, TOP N06
INFO.AT@EXCLUSIVE-NETWORKS.COM / TEL: +43 (1) 336 0 337-0

Exclusive Networks ist als Value Added Distributor (VAD) Ihr globaler Cybersecurity-
Spezialist, der Partnern und Endkunden eine einzigartige Kombination von Dienstleis-
tungen und Produktportfolio bietet.
Hersteller: Arista, Axonius, BeyondTrust, Cubbit, Exabeam, ExtraHop, Extreme 
Networks, Forescout, Fortinet, Imperva, Infoblox, iQSol, LogRhythm, Netskope, Nozomi 
Networks, Okta, One Identity, Opengear, Palo Alto Networks, Proofpoint, Rackmount IT, 
Rubrik, Salt Security, SentinelOne, Tanium, Thales, ThriveDX, Wasabi
Value Add: Trainingscenter für Fortinet, Infoblox, Palo Alto Networks & SentinelOne. 
Unser Pre-Sales Team unterstü tzt Sie bereits zu Beginn von Projekten mit Beratung 
und der Ausarbeitung möglicher Lösungen. Als autorisierter Supportpartner vieler 
unserer Hersteller bieten wir Ihnen gerne Supportleistungen an, die das Angebot 
einzelner Hersteller erweitern.
E-Mail vertrieb.at@exclusive-networks.com
www.exclusive-networks.com/at
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Ja, ich bestelle 
 Top Logo-Eintrag für ein Jahr um € 300,-
 Zusätzlicher Eintrag im Online-Index € 150,- (nur in Kombination mit einem Print-Eintrag buchbar)

  Preise in Euro zzgl. 5 % Werbeabgabe und exkl. 20 % MwSt., der Betrag ist sofort nach Rechnungserhalt zahlbar, gilt für 12 Monate und wird 
jeweils im zwölften Monat für das Folgejahr verrechnet. Der Auftrag gilt bis auf Widerruf als unbefristet abgeschlossen.  
Im Preis inkludiert ist ein Jahresabo von EHZ austria.

Nützen auch Sie den Distributoren- und Hersteller-Index für Ihre dauerhafte Präsenz beim Fachhandel!
Füllen Sie den obenstehenden Kupon bitte deutlich lesbar aus und senden Sie ihn per Post an die Verlagsadresse oder senden Sie die  
erforderlichen Daten per Mail an andreas.slama@ehzaustria.at.  
Ihr druckfähiges Logo senden Sie bitte ebenfalls an andreas.slama@ehzaustria.at.

Firmenname 

PLZ / Ort Adresse

Tel. Fax:

Produkte

Ansprechpartner

Tel.-DW

E-Mail

www

Datum  Unterschrift

Top-präsent 
mit Ihrem

Logo-Eintrag 
um nur 

€ 300,- pro Jahr

Verknüpfen Sie Ihren Top-Logo-Eintrag mit  
unserem neuen Online-Index. Wir übernehmen  
Ihre Daten und verlinken ihn mit Ihrem Online-Auftritt.  
So werden Sie noch besser gefunden.  + € 150,-

Der EHZ Distributoren- und Hersteller-Index

Ein ganzes Jahr lang präsent – ab 300 Euro
Ihr Unternehmen agiert als Drehscheibe zwischen Herstellern und dem Fachhandel? Sie bieten dem Handel ein 
interessantes IKT- und UE-Produktsortiment? Im völlig neu konzipierten Distributoren– und Hersteller-Index haben 
Sie die Gelegenheit, gegen einen geringen Unkostenbeitrag in jeder Ausgabe der EHZ austria mit Ihren wichtigsten 
Unternehmensinformationen vertreten zu sein.

Aufbau des Logo-Eintrags:
• Firmenname, Adresse
• Telefon- und Faxnummer
• Produkte/Produktgruppen (max. 6)
• Ansprechpartner (max. 5)
• Tel.: der Ansprechpartner
• E-Mail-Adressen der Ansprechpartner
• Ihr Logo in 4c

MUSTERMANN GMBH

A-1020 WIEN • DABINICHGASSE 265
TEL: (01) 21 22 23-0 • FAX: (01) 21 22 23-33

Produkte Storage-Lösungen: Raid, San, Nas, Storage-Virtualisierung, Backup
Ansprechpartner Oskar Partner 
Tel: DW 17 
E-Mail verkauf@mustermann.com
www.mustermann.com

MUSTERMANN GMBH

A-1020 WIEN • DABINICHGASSE 265
TEL: (01) 21 22 23-0 • FAX: (01) 21 22 23-33

Produkte Storage-Lösungen: Raid, San, Nas, Storage-Virtualisierung, Backup
Ansprechpartner Oskar Partner 
Tel: DW 17 
E-Mail verkauf@mustermann.com
www.mustermann.com

          

NEU
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TFK HANDELS GMBH

A-5302 HENNDORF • LANDESSTRASSE 1
TEL.:+43 6214 6895  • FAX +43 6214 6872

Hersteller  Alle namhaften Hersteller (u.a. A1, Apple, Agfeo, Alan, Alcatel, Emporia, 
Gigaset, Huawei, Metz, Mitel, Nokia, Panasonic, Samsung, Sony, Sharp oder 
Xiaomi) sowie Newcomer mit innovativen Nischenprodukten.

Produkte  Maßgeschneiderte Distribution, Logistik (von b2b bis b2c), Schulungen, 
Betreuung und (online SIS) Shop-Lösungen. 

Bereiche  (Vollsortiment) Telekommunikation,  A1 Anmeldeservice, Festnetztelefonie 
(SOHO bis BIG), Funk, Smart Home, Haussteuerung, Kommunikationssysteme, 
Überwachungskamera (Reviermanager), Zubehör und Consumer Electronic. 
Datenübertragung und Analyse Software, Voice over IP,  Netzwerklösungen 
sowie (CE) TV over IP.

Ansprechpartner Roswitha Lugstein, Alexander Meisriemel, Stefan Windhager
E-Mail partner@tfk-austria.at
www.tfk-shop.at
www.reviermanager.at
www.tfk-austria.at

TOTAL-INFORMATION-MANAGEMENT TIM AG

A-2351 WIENER NEUDORF • IKANO BÜROHAUS 2, 1.ST. TOP 158, TRIESTER STRASSE 14
TEL: +43 (2236) 20 57 00-20 • FAX: +43 (2236) 20 57 00-99

Hersteller:  DELL Technologies, Lenovo, Nutanix, PureStorage, Barracuda, Quantum, 
BitDefender, ArcServe, Veritas, Virtual Solution, Overland-Tandberg, 
Cohesity, ProLion, ...

Produkte:  Value-Added Distribution für DataCenter Infrastructure, Cloud-, Netzwerk- 
und Security-Lösungen

Leistungsportfolio:  Business Development, Enablement, Ausbildung und Zertifi -
zierungssupport, Projektunterstützung, PreSales, Consulting, 
Implementierung, Professional IT-Services, ....

Ansprechpartner: Vorstand Christian Moser (ChristianM@TIM-VAD.at)
Vertrieb: E-Mail: Vertrieb@TIM-VAD.at; Tel.: +43 (2236) 20 57 00 DW: 310
www.TIM-VAD.at

WESTCON GROUP AUSTRIA GMBH

A-2355 WR. NEUDORF • IZ-NÖ-SÜD • STRASSE 7 OBJ. 58C
TEL: +43 2236 8644 44 0

Produkte  Westcon-Comstor ist ein Value Added Distributor führender Security-, 
Collaboration, Netzwerk- und Datacenter-Technologien und hat mit inno-
vativen, weltweit verfügbaren Cloud-, Global Deployment- und Professional 
Services die Lieferketten in der IT neu defi niert. Das Team von Westcon-
Comstor ist in über 70 Ländern präsent und unterstützt seine Partner mit 
maßgeschneiderten Programmen und herausragendem Support dabei, 
ihr Business kontinuierlich auszubauen. Langfristig ausgelegte, stabile 
Geschäftsbeziehungen ermöglichen es, jeden Partner individuell und 
bedarfsgerecht zu betreuen.

E-Mail sales.at@westcon.com, sales@comstor.at
www.westcon.com
www.comstor.at  

UFP AUSTRIA GMBH 

A-5310 MONDSEE • WALTER-SIMMER-STRASSE 9
TEL.: (06232) 33 99-0 • FAX: (06232) 26 92-0

Produkte  Distributor für Produkte namhafter Hersteller in Top Qualität:
Drucker und Druckerverbrauchsmaterial von HP, Brother, Canon, ... sowie 
Computer-, Telekom- und Bürozubehör
Vertrieb von PV-Anlagen und Solarenergieprodukten.
Hohe Verfügbarkeit vom Alltagsartikel bis hin zum High-End Produkt.

Ansprechpartner Patrick Rindberger
Tel DW 63
E-Mail  p.rindberger@ufp.at 
www.ufp.atwww.ufp.at

INDEX-HOTLINE
+43 (0) 664 200 50 09

TARGET DISTRIBUTION GMBH

A-6842 KOBLACH • STRASSENHÄUSER 59
TEL: +43  5523 54 871-0 

Hersteller  Apple, Huawei, LG, JBL, Adobe, Beats, Decoded, Eve, LMP, LaCie, Lifeproof, 
Mophie, Native Union, Netatmo, Otterbox, OWC, Parat, Philips Led + Hue, 
Satechi, Sudio, TP-Link, Trunk, Twelve South, Wacom, Zagg

Leistungen  Als Österreichs führender Value Added Distributor in der IT-Branche 
stehen wir für hochwertige Produkte, kompetente Beratung, einen exzel-
lenten Service, innovative Lösungen sowie über 45 Jahre Erfahrung.

Services/Tools  Apple autorisierter Service Provider mit speziellem Reparatur-Tool, 
Apple Distribution Partner Programm, spezielle Apple Tools wie CTO 
Konfi gurator, Apple Care+, DEP & VPP, Altgeräteankauf. E-Commerce-
Tools: Target Webshop, B2C-Shop Anbindungen, S@W Angebotstool, 
Gustav Preislistenmodul sowie diverse Anbindungen wie z.B.: EDI. 

Ansprechpartner Gert Furxer, Thomas Kilga, Martina Fröis 
E-Mail info@target-distribution.com
www.target-distribution.com
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Das EHZ-Abo:

VOLLE INFORMATION
aus    BRANCHE,    CHANNEL und    TECHNIK

Ein Jahr um nur 30 Euro! 
Jetzt bestellen bei 

andreas.slama@ehzaustria.at oder 
www.ehzaustria.at
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mit folgenden Top-Themen:

Medieninhaber und Verleger
AS media, Mag. Andreas Slama
Lautensackgasse 29/11, 1140 Wien
Tel.: +43 (0) 664 200 50 09
Mail: andreas.slama@ehzaustria.at
www.ehzaustria.at

Geschäftsführung
Mag. Andreas Slama

Chefredaktion
Mag. Barbara Sawka
Mail: barbara.sawka@ehzaustria.at

Anzeigenverkauf/-marketing
Mag. Andreas Slama
Tel.: +43 (0) 664 200 50 09
Mail: andreas.slama@ehzaustria.at

Art Direction
Tom Sebesta

Alle angegebenen Preise sind ohne  
Gewähr und inkl. MwSt. Der Verlag 
nimmt Manuskripte zur kostenlosen 
Veröffentlichung an. Honorare aus-
schließlich nach Vereinbarung. Für  
unverlangt eingesandte Manuskripte 
wird keine Verantwortung übernom-
men. Nachdruck oder Kopien von 
Beiträgen bzw. Teilen davon nur mit 
Genehmigung. Der Verlag behält sich 
vor, Beiträge auch in anderen verlags-
eigenen Zeitschriften zu publizieren 
bzw. für Sonderdrucke zu verwenden.

Einzelheft € 4,30
Jahresabonnement € 30,– 
Grundlegende Ausrichtung der  
EHZaustria: 
Ein unabhängiges Fachmagazin, das 
Reseller in den Bereichen IT und Tele-
kommunikation über relevante und 
betriebswirtschaftliche Neuerungen 
informiert.

©  2025 AS media, Mag. Andreas Slama

          

BRANCHE 
Trends, Marktpotenziale, Neuheiten ...
... Kooperationen, Übernahmen und Zusammenschlüsse, kurz: das Wichtigste 
aus der Welt des IT-Business – kompakt und übersichtlich zusammengefasst.

CHANNEL 
Die Welt der Hersteller und Partnerprogramme
Hier lesen Sie alles Wissenswerte über die Partnerprogramme der Hersteller und 
Anbieter und erfahren die Strategien und Ziele der Channel-Verantwortlichen. 
Unser Fokus-Thema: Marketplaces. Diese wachsen rasant und verändern den 
Vertrieb. Wir werfen einen Blick auf Trends, Chancen und Herausforderungen.

TECHNIK 
Arbeitsplatz neu gedacht
Der Arbeitsplatz von 
heute ist hybrid, 
digital und flexibel. 
Doch welche Lösun-
gen und Konzepte 
setzen sich wirk-
lich durch? In der 
kommenden Aus-
gabe zeigen wir, wie 
moderne Arbeitsum-
gebungen smarter, 
sicherer und produk-
tiver werden.

Starke Geräte für flexibles Arbeiten
Leistungsstark, leicht, 
langlebig – die An-
sprüche an Business-
Notebooks steigen 
stetig. In der nächs-
ten Ausgabe werfen 
wir einen Blick auf 
aktuelle Entwicklun-
gen, neue Modelle 
und Trends im mobi-
len Arbeiten. 
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Bestellen Sie jetzt Ihr EHZ-Abo!
Abonnieren Sie die EHZaustria und bekommen die neuesten Informationen aus Branche 
und Handel jedes Monat bequem nach Hause!
Schicken Sie Ihre Anmeldung per Mail (andreas.slama@ehzaustria.at) oder bestellen Sie 
unter www.ehzaustria.at! Einfacher geht‘s nicht! Ein Jahresabo kostet Sie nur 30 Euro!
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Das EHZ-Abo: 

VOLLE INFORMATION
aus    BRANCHE,    CHANNEL und    TECHNIK

Ein Jahr um nur 30 Euro! 
Jetzt bestellen bei 

andreas.slama@ehzaustria.at oder  
www.ehzaustria.at




